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購入型クラウドファンディング（CF）は、資金調達のみならず、

費用や手間をかけない効果的なテストマーケティング実施を通

じた販路開拓・顧客獲得や新市場・新商品創出の場としても注

目されています。本セミナーでは、 Makuake、CAMPFIRE、

KICKSTARTERを活用、既存技術・製品を応用して新商品を創造す

る方法から、企画した CFプロジェクトを成功に導くための手順

まで、自社に合ったサイトの選び方、組み合わせ方を解説。トー

クセッションでは、Makuakeで自社製品を公開した事業者の体験

談やプロジェクト成功の秘訣などをお話いただきます。個別相

談会では、購入型 CFサイト運営事業者が個別プロジェクトに対

してアドバイスします。   

第 1 部 講義 1「Makuake でアイデアをカタチにし、活路を切り開くクラウドファンディング実践方法！」                     
１．あなたもチャレンジできるクラウドファンディング！ 
２．クラウドファンディングは資金調達ではない！？ 
３．プラットフォームの選び方 
４．クラウドファンディング実施のコツ 

講師 一般社団法人ビジネス共創協会 代表理事 山之内 敦氏 

 

 

 

講義 2「テストマーケティングや新規顧客獲得・販路開拓に何度でも挑戦できる CAMPFIRE、KICKSTARTER の活用法」                     
１． 購入型クラウドファンディングの4つの活用方法 
２． 社会貢献型事例～クラウドファンディングにもSDGｓの思想が必要 
３． 大阪のフライパン町工場がキックスターターで日本製を海外へ 
４． 4つのプラットホームを使い分けるのが正解 

講師 株式会社パーシヴァル 代表取締役 川辺 友之 氏（㈱CAMPFIRE 戦略的パートナー） 

 

 

 

 

第 2 部 活用体験談「土佐黒打ち裁き包丁『サバキ・スペシャル』開発までの道のりとクラウドファンディングへの挑戦」         
登壇者 由宗刃物（Yoshimune Knives）代表 田澤 宏幸氏 

 

第 3 部 トークセッション「クラウドファンディングを成功に導くためのポイント 」        
 

 
  

相談員（購入型クラウドファンディングサイト運営事業者） ※社名五十音順  

ＮＰＯ法人クラウドファンディングプロデューサー協会 キュレーター 渡辺 葉一氏 

株式会社パーシヴァル 代表取締役 川辺 友之氏、キュレーター 赤井 繭氏 

一般社団法人ビジネス共創協会 代表理事 山之内 敦氏 
 
 
 

～Makuake、CAMPFIRE、KICKSTARTERで 
テストマーケティング、販路開拓、顧客獲得につなぐ方法～ 

 

 

受講無料  

2024 年８月７日（水）(案) 
＜内容＞ 

セミナー 14:00～16:00           
第 1部 講    義 14:00～15:30 
第 2部 事例発表 15:30～15:45 
第 3部 ﾄｰｸｾｯｼｮﾝ 15:45～16:00 

個別相談会 16:15～17:15               
＜会場＞大阪商工会議所 会議室 

（大阪市中央区本町橋 2-8） 

＜対象＞大阪府内中小企業､小規模事業者等           

セミナー ＜定員 80人＞                        

個別相談会 ＜定員 12人（社）、申込先着順、事前申込制＞  

＆個別相談会 

 

京都寺町通×錦小路にある黒打ち包丁工場直売店。土
佐鍛冶職人による手造り鍛造包丁を良心価格で提供、
土佐包丁の若手職人を育てるためにも黒打ちブランデ
ィングを広めていく。一昨年、本セミナー＆個別相談
会に参加、その時に検討していたプロジェクトについ
て、2024 年 5 月時点で●●●万円の支援（目標額 10
万円、達成率●%）を集め、目標金額を達成。 

2019 年 (一社)ビジネス共創協会を設立、2020 年 NPO 法人クラウドファンディングプロデューサー
協会代表理事就任。ビジネストータルプロデュース及びクラウドファンディングプロデュース、セ
ミナー講師等を行う。 
 

2014 年 3 月に FAAVO 大阪中央として地域密着型クラウドファンディングを開始、大阪府と分野連
携、大阪市の住之江区、港区と連携し、大阪に特化した地域・伝統産業の振興や課題解決などのプ
ロジェクト立ち上げを支援してきた。2018 年 6 月に㈱CAMPFIRE と事業統合。資金調達支援件数は
約 600 件、累計資金調達額は 3 億円を超える (2014 年 3 月～2021 年 7 月) 。 



① ご相談は、事前申し込み制です。下部の参加申込書にてご希望をお知らせください。 

② 定員は先着 12 人（社）です。定員に達し次第、受付を終了いたします。 

③ 申し込み受付後、「相談シート」をお送りいたします。ご記入のうえ、事前にご返送をお

願いいたします。 

④ 事前審査を行います。基準を満たさない個別相談につきましては、別日程とさせていた

だく場合がございます。あらかじめご了承ください。 

⑤ 相談時間はお一人（1 社）につき約 20 分です。購入型クラウドファンディングサイト運

営事業者 4 名が、順番に 3 名（社）様をご相談対応いたします。順番は原則として申し

込み先着順といたします。 

2 番目以降の方におかれましては、待ち時間が発生しますことを予めご了承ください。 

⑥ 相談員を指定することはできません。 

 
下記申込書に必要事項をご記入のうえ、ＦＡＸにてお申し込みください。 

 

○ セミナー・個別相談会開催の１週間前に、受講票をメールまたはＦＡＸでお送りします。 

○ 申し込みの受付は、定員に達し次第、終了いたします。 

○ １社１名様のご参加といたします。 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

〇本事業は大阪府の小規模事業経営支援事業費補助金の一部を受けて開催し、実施報告が

必要なため、必ず簡単な受講アンケートのご記入、ご提出をお願いいたします。 

〇開催一週間前頃、受講票をメールでご本人様に送信します。必ずご持参ください。 

 

大阪商工会議所 中小企業振興部 経営相談室 

〒540-0029 大阪市中央区本町橋 2-8 TEL）06-6944-6451 FAX）06-6944-6565 

 

FAX 06-6944-6565                  大阪商工会議所 中小企業振興部 経営相談室 宛 

 

新事業開発のクラウドファンディング 3 サイト徹底比較・活用法セミナー＆個別相談会
（8/7） 参加申込書 

 

該当する項目に☑をご記入ください。 

会社・団体名  

所在地 
（〒   -    ） 

 

資本金・出資金              円 全従業員数              人 

氏名  

部署・役職名  

メールアドレス  

電話番号  FAX 番号  

個別相談 □ 申し込む                □ 申し込まない 

※ご記入頂いた情報は、大阪商工会議所からの各種連絡・情報提供（E-mail の案内を含む）のために利用するのをはじめ、大阪
府・講師・相談員には参加者名簿として提供します。これらについては申込者ご本人に同意いただいたものとして取り扱いさ
せていただきます。 

 

申込方法 

お 願 い 

《クラウドファンディングサイト運営事業者との個別相談について》 

本件担当 
(申し込み先) 


